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“Ben de bir gun kendi isimi kuracag@im” diyenlerin sayisi 0 kadar fazla ki. Ama onlar
sunu bilmiyorlar; bu bakis acisiyla o “bir gun” hicbir zaman gelmez. Girisimcilik icin
en dogru gun buglindir. Ama eger dogru bir planiniz, tutkunuz ve sevkiniz varsa... €
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egerli okuyucularimiz bu sayfada uzunca bir zamandir
sunu yaziyorum: Bizim memleketin daha fazla gelise-
bilmesi icin aramizdan ¢ok daha fazla girisimci cikar-
tabilmemiz lazim. Girisimciligi toplum icerisinde 6zen-
dirmemiz icin ise, basaril girisimci Orneklerini cogalt-
mamiz gerekiyor. Toplum olarak girisimcilik konusunda
fena degiliz. Her ne kadar orta ve daha alt gelir gurup-
larinda kariyerle ilgili birinci tercih “aman devlet dai-
resinde bir is olsun da, para az bile olsa isin garantisi
olsun” seklinde tezahiir etse de, bakkalindan kasabina,
lokantacisindan berberine, girisimcilige 6zenen insa-
nimizin sayisi da bayag fazla.

GENQ NUFUS isSizLiGi KORUKLUYOR

Bu anlamda Tiirkiye olarak kendimizi sansh bir
toplum sayabiliriz. Zira girisimcilikle ilgili bu denli
olumlu bir kiiltiiriimiiziin olmasi, tilkemiz ekonomisinin
gelecegi acisindan cok énemli bir hazine. Yani, ben
Tiirkiye’nin asil potansiyelinin -baskalarinin soylediginin
tersine- genc niifusumuzda yattigini diisinmiiyorum.
Geng niifus, eger dogru yonlendirilmez ve kendilerine
is bulunamazsa, toplum icin potansiyel tehlike olustu-
rabilir. Ciinki -ad1 Gistiinde- genc olduklarindan, kanlart
deli akar. Bu nedenle de her tiirlii olumsuz yola sapa-
bilirler. Bence her 4 gencimizden 1’inin issiz olmasi
gercegine bu gozliikle bakmamizda biiyiik yarar var.

Tiirkiye’nin asil dnemli potansiyelinin, girisimciligi
benimseyen ve Ozendiren toplumsal kiiltiiriimiizde
sakli olduguna inantyorum.

Eger bir girisimci aday
olarak bu sayfay| sonuna
kadar okuyabildiyseniz siz-
den sunlari yapmaniz rica
ediyorum:

1- lginiz su fani diinyada
en cok hangi faaliyeti, yani
isi yapmak istiyor? Elinize
bir kagitla bir kalem alin ve
sessiz bir kdseye cekilin.
Her gtin arka arkaya ayni-
sini yapmaktan sikilmaya-
caginiz, hatta tam tersine
biiyiik bir zevk alacaginiz
is faaliyeti ne olabilir?
Akliniza gelen her fikri not
edin. Hem de miimkiin
olan en fazla detayla.

2- Kendi sirketinizi kur-
mak icin kendi kendinize
uydurdugunuz bahanelerin
de bir listesini yapin.
Basbayagi bir kagit ve ka-
lem alip bu bahaneleri bi-
rer birer yazin. Halen bir
isletmeniz varsa, o zaman
icinizin istedigi asil isi yap-
manizi engelleyen seylerin
bir listesini cikarin.

EMBIEISTIKANeNast akiyorsunuzy

Tutkunuz yoksa
hic kalkismayin!

BA$ARISIZ GIRiSIMCIYE TAHAMMUL EDiYORUZ

Girisimcileri destekliyoruz, basarili olanlar1 6ne ci-
kariyoruz, basarisiz olanlar1 da kesinlikle aforoz et-
miyoruz. Bunlar bence cok onemli kiiltiirel hasletle-
rimiz. Ve bu hasletler tizerine daha bilincli ve daha
farkl bir girisimcilik gelecegi kurgulayabiliriz. Ama
nasil? Birincisi, girisimci adaylarina ve mevcut kiiciik
girisimcilere dogru adim atmalari ve basarili olmalar1
icin yardimci olacak programlar tasarlayarak. Program
tasarlamak benim isim degil belki ama bu sayfada
sanki boyle bir programin parcasiymisim gibi davranip,
sizlere basaril bir girisimci olmak icin neler yapmaniz
gerektigine dair onemli ipuclar1 vermeye ve bu
ipuclarini bir araya getirdiginizde elinize bir girisimci
rehberi sunmaya calisacagim.

ONCE “DOGRU BAKIS ACISI"NI YAKALAMALIYIZ

Bugiin sizlerle bir girisimci adaymnin yeni bir is kurarken
nasil bir “bakis acistyla” yaklasmasina dair ilk fikirlerimi
paylasacagim. Haftaya konuyu daha da ileri asamalara
tastyip, pazarlamayi nasil yaparsiniz falan gibi mevzulara
girecegim. Ama baslamadan 6nce sunu israrla ve
siddetle vurgulamaliyim ve sizler de aklinizin en 6ntine
biiyiik harflerle yazmalisiniz ki: HANGI iST YAPTYOR
OLURSANIZ OLUN, HER IS NIHAYETINDE BIR
PAZARLAMA ISIDIR. Yani pideci firin1 m1 acacak-
siniz, bu is pidecilik isi degil, bir pazarlama isidir. Ay-
nact-camct diikkani m1 agacaksimniz? Bu bir pazarlama

Bahaneleri bir
tarafa birakin

isidir. Business dedigimiz diinyanin bu en énemli ger-
¢egini hic ama hic aklinizdan ¢cikarmayin.

PAzARLAMA OLMADAN isi UNUTUN!

Hangi isi yapacak olursaniz olun, o is icin miisteri
bulmak zorundasiniz ve bu da ancak pazarlama yoluyla
olur. O nedenle benim, kiiciik sirketlere yonelik pa-
zarlama Onerilerime 6zellikle kulak vermenizi isteye-
cegim. Ama isterseniz 6nce, en Oncelikli konulari ele
alalim. Yani “bir girisimcinin basaril olabilmesi icin
meseleye nasil bir bakis acisiyla bakmasi gerektigi”.
Yalniz unutmayin her girisim, dogasi geregi, risk
faktori tasir. Riski, anlatacaklarimla belli 6lciide azal-
tabilirsiniz. Ama ne var ki is hayatinda sansin da cok
Onemli bir rolii vardir. Benim anlatacaklarim sizin
sansa olan ihtiyacinizi azaltmaya yonelik seyler. Eger
bu soylediklerimde anlastiysak, ise koyulabiliriz...

HAFTAYA: IS PLANI OLUSTURMA

M Girisimcilige baslamanin en dogru noktasi bu anlat-
tiklarimdir. Sirket kurmanin altindaki temel amac el-
bette (insallah) zengin olmaktir. Ama bu amac bir an
6nce zengin olmak seklinde degil, dogru isi yaparak

dogru bir sekilde zengin olmak seklinde konmalidir.
Bunun iginse, énce yukarida anlattigim bakis acisi-
na, ardindan da haftaya anlatacagim “Is plani olus-
turma becerisi“ne sahip olmaniz gerekir.

B Is basanisi tutkuyla ve o ise kendi-
ni tamamen vermekle alakal bir sey-
dir. Yeni bir is kurmayi planliyorsu-
nuz. Bu is kolunu tanimiyorsunuz,
daha 6nce hic alakaniz olmamis ve 0
nedenle ne seviyor ne de sevmiyor-
sunuz. Bence simdiden vazgegin.
Size gecen hafta, basarisiz bir lokan-
ta girisimi olan komsumdan bahset-
mistim. Once mobilyacilik yapmaya,
sonra biifeci olmaya, en sonunda da
biftek lokantasi agmaya karar verdi.
Bu bey, hayatinda mutfaga girme-
mis, yumurta kirmasini bilmeyen bir
kisi. O nedenle yemek kalitesini sti-
rekli iyilestirme, gelistirme, yenilik-
lerle tanistirma ve ileri gotirme kay-
gist olmayan biriydi. Yani anlayaca-
giniz yapmak istedigi isi anlatirken
g0zleri parlamiyordu. Yaparken de...
Eger yapmaya niyetlendiginiz isi dii-
stiniirken ya da arkadaslariniza anla-
tirken gdzleriniz parlamiyorsa ve isi
yaparken askla yapacaginiza inanmi-
yorsaniz, sizin kuracaginiz sirkete
kesinlikle tek kurus para yatirmam.
0 nedenle, her seyden evvel, kendi
kendinize su soruya cevap aramaya
calisin: “Soyle bir alanda is firsati ol-
dugunu gordiim, hatta arkadaslarla
da teyit ettim, ama gercekten ben bu

isi askla yapacak kadar seviyor mu-
yum?” EGer cevabiniz hayir ise, 0 za-
man isiniz zor!

GEVRENIZE DE DANISIN

Il Bence bu konuyu diisiinmeye
birkac gtin, hatta birkac hafta zaman
ayirn. Esinizle, dostunuzla konusun
ve onlardan da yardim alin. Karsiniz-
da yapmay! disiindiigiiniiz ne tiir is-
ler var? Peki, bu islerden hangisi si-
zin tutkuyla yapmak isteyeceginiz bir
is olabilir? Bu soruyu kendinize de
dostlariniza da sorun ve dogru ceva-
bi bulmaya calisin. El ucuyla ve g6-
niilsiiz olarak kalkisilan hicbir girisim
kolay kolay basarili olamaz. Basari
icin o ise tutkuyla bagl ve kendinizi
0 isin basarisina adamis biri olmall-
siniz. Isin birinci sirn burada. Eger
gecmiste basarisiz bir girisimcilik
deneyimi olan bir okursaniz, bu séy-
ledigimi bir diistiniin ve sizin basari-
sizlginizda bunun ne denli etkisi
oldu bir gdzden gecirin. Sevmeksizin
ve ucundan tutarak basariya ulasmis
bir is yoktur, olamaz.

Ama neyi tutkuyla yapmak isteye-
ceginizi bulabilmek icin dnce kendi-
nizi iyice analiz etmelisiniz.

B Eger girisimci olmak istiyorsaniz, iistelik bir de

profesyonel olarak calisirken isinizi “falan” da kay-
bettiyseniz, simdinin bunun i¢in en dogru zaman
oldugunu disiiniin. Ama genelde 6yle diisiinmez-
siniz, tersine su ctimleleri daha ¢ok kurarsiniz:

Il Ekonominin durumu su anda yeni bir is baslat-

maya uygun degil: Dogru. Ekonomi durgunlukta.
Ama bu durum herkes icin gecerli. En biiy(k sirket
icin de, var olan kiicilk sirketler icin de. EGer sizin
satacaginiz, ama musterinin hicbir rakipte bulama-
yacag 6zellikte bir is modeliniz, bir hizmet fikriniz,
bir dirtiniiz vs. varsa, simdi rekabete meydan oku-
manin tam zamani.

B Girisimeilik riskli bir sey: Eger hichir 6n hazirlik

yapmadan ve bodoslamasina yeni bir is kurmaya
kalkisirsaniz elbette cok riskli bir sey. Ama zaten
hazirliksiz yapilan her sey riskli degil mi? O zaman
Ontintizdeki en Gnemli engeli kaldirmak igin gere-
ken dogru bir sekilde hazirflanmak.

M Biiyiik bir sirkette profesyonel olarak calisiyor ol-

mak kendi sirketini kurmaktan cok daha giivenli-
dir: Mahallenizde, 2008 ve 2009 yillarinda biiyik
sirketlerde calisirken isini kaybeden her seviyeden
profesyonel kisilere bir sorun bakalim bu konuda
ne diyecekler? Sizin kariyer geleceginizin bir ada-
min iki dudagi arasinda olmasini mi istersiniz, yok-
sa kendi isiniz tizerinde s6z sahibi olmay! mi? Han-
gisini tercih edersiniz ve hangisi daha guivenli?

I isimi kaybettim ama bir sirket kurmak igin yagim

artik gec: Ne yapacaksiniz yani? Oturup yasinizin
ufalmasini mi bekleyeceksiniz? EGer bilgi ve beceri

birikiminiz varsa, bu sayfada bu ve dniimiizdeki
haftalarda anlatacaklarimi dogru uygulamaya ni-
yetlenirseniz, hangi yasta olursaniz olun yeni bir
girisim icin en dogru yasta oldugunuza kanaat ge-
tirirsiniz. Bu arada, girisimci olmak icin bildiginiz
bir yas sinir var mi?

Il Baslamak icin yeterli sermayem yok: Harika bir

sey. Zaten yas ve para kazanmis olmak hirsin
onlindeki en biytik engellerdir. Yeterli paraniz var-
sa hirs tarafiniz genelde biraz noksan olur. EGer
paraniz yeterli degilse iste 0 zaman basarili olmak
icin kendinizi yirtar, isinizi basariya géttirebilmek
icin var glictiniizle calisirsiniz.

M Yeterli egitime sahip degilim: Her iiniversite me-

zunu olan, ya da her doktora sahibi insan basaril
bir girisimci oluyor mu? Ben isterseniz size “islet-
me profesori” olup da giristigi isi batirmis bir
s(irdl insan ismi verebilirim. Hem de bizim memle-
ketten. Basari icin size lazim olan sey tutku, beceri,
kendini adamaya niyetli olmak ve dogru ‘business’
adimlarini 6§renip uygulamaya gondillii olmak. Ay-
rica her giinii de kendinizi egitmeniz icin yeni bir
firsat olarak gdrmelisiniz.

Il Rekabet cok kuvvetli: EGer mevcut rekabetle hic-

bir sekilde bas edemeyeceginize gontilden inani-
yorsaniz, 0 zaman girisimcilige falan kalkismayin.
Ama eger tutkulariniza, yapmak istediginiz ise yo-
nelik sevkinize, becerilerinize ve hedef miisterilere
rekabetten daha fazla hoslanacaklar ézellikler su-
nabileceginize giiveniyorsaniz, 0 zaman rekabet
sizden korksun, dyle degil mi?




